
Obtenga más información sobre el wholesaling. 

El wholesaling inmobiliario, también conocido como “cesión de contrato”, ocurre cuando un
inversionista firma un contrato para comprar una propiedad a un vendedor, pero antes del

cierre cede (transfiere) ese contrato a otro comprador, generalmente con fines de lucro. 

A partir del 1 de octubre de 2025, una nueva ley del estado de Maryland exige que los
intermediarios informen la posible cesión del contrato y notifiquen el derecho a rescindir el

contrato sin penalidad. 

Si está considerando vender su propiedad a un intermediario o comprar una propiedad a
través de uno, le recomendamos revisar cualquier oferta con un profesional inmobiliario o

un abogado antes de firmar. 

Lea cuidadosamente todos los términos
del contrato, ya que fueron negociados
por otra persona.  
Existe el riesgo de que el intermediario no
pueda entregarle la propiedad si surge
algún inconveniente en la transacción.  
Algunos programas hipotecarios pueden
no estar disponibles en una transacción
realizada a través de un intermediario. 

 

El intermediario debe informar por escrito al
posible comprador antes de la firma del
contrato que: 

Solo posee un derecho equitativo sobre
la propiedad, pero no es el propietario
del inmueble.  
Puede no estar en condiciones de
transferir el título legal de la propiedad al
comprador. 

Si el intermediario no informó
correctamente al comprador, el comprador
podrá rescindir el contrato antes del cierre
sin penalidad. Cualquier depósito
efectuado por el comprador deberá ser
reembolsado.

M A R Y L A N D H O M E O W N E R S H I P . C O M

El intermediario (“wholesaler”) no adquiere la propiedad ni realiza mejoras sobre ella. 

PARA COMPRADORES 

Asegúrese de conocer el valor real de su
vivienda antes de firmar un contrato con
un intermediario.  
Si el comprador al que se le cede el
contrato decide echarse atrás, usted
podría verse obligado a mantener la
propiedad por más tiempo del previsto.  

El intermediario debe informar por escrito al
vendedor antes de firmar el contrato que
dicho contrato puede ser cedido a un
tercero.  

Si el intermediario no informa
correctamente al vendedor, el vendedor
podrá dar por terminado el contrato en
cualquier momento antes del cierre, sin
penalidad.

PARA VENDEDORES 

¿QUÉ ES EL  WHOLESALING?


